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EMPLEADO DEL MES

Jhonathan Astudillo

PRODUCTO DEL MES

En agosto, destacamos el compromiso y desempe-
ño de Jhonathan Astudillo, reconocido como 
Empleado del Mes. No solo cumplió con sus metas 
establecidas, sino que alcanzó resultados extraordi-
narios que marcan la diferencia dentro de la organi-
zación.

Su constancia, disciplina y compromiso con los 
objetivos de SANY inspiran al equipo y demues-
tran que, con esfuerzo y pasión, siempre es posible 
llegar más lejos. Jhonathan refleja el espíritu de 
superación que caracteriza a nuestra gente, siendo 
ejemplo de dedicación y entrega.

Ecuador es Territorio SANY y 
Mes de la Minería

Desde Colombia, con visión global

En agosto destacó el SKT105S, 
dumper de 65 toneladas con motor 
Weichai de 523 hp y suspensión 
hidroneumática. Su robustez, 
eficiencia y confort lo consolidan 
como referente en minería moderna.

Su rendimiento ha sido comprobado 
en proyectos como Mirador (Zamora 
Chinchipe), donde técnicos y 
operadores resaltan su maniobrabili-
dad, fácil mantenimiento y bastidor 
de alta resistencia. Con dirección 
hidráulica total, reafirma la confian-
za y potencia de SANY en la 
minería ecuatoriana.

Agosto fue un mes especial para 
SANY Ecuador: celebramos el 
Mes de la Minería con la campaña 
“Ecuador es Territorio SANY”, 
que puso en valor nuestro lideraz-
go en maquinaria pesada para 
minería y construcción. Con 
potencia, tecnología de vanguar-
dia y el respaldo de Grupo 
Roldán, nos consolidamos como 
la marca que mueve el desarrollo 
del país.

A través de esta campaña, recor-
damos que detrás de cada camino, 
mina u obra que impulsa al Ecua-
dor, SANY está presente con 
soluciones confiables y equipos 
de alto rendimiento. Reconoce-
mos el esfuerzo de miles de traba-
jadores que hacen posible que la 
minería responsable sea motor de 
progreso, y reafirmamos nuestro 
compromiso con el futuro de 
nuestra nación.

Durante agosto, el equipo de SANY 
Ecuador —liderado por la Directora 
Comercial Sandra Matute— participó 
en una importante visita a SANY 
Colombia, donde se presentaron los 
resultados alcanzados en el primer 
semestre del año. Entre enero y julio 
de 2025 logramos un crecimiento de 
+38% en ventas respecto al mismo 

período de 2024, además de mante-
nernos como el N.º 1 en importación 
de maquinaria pesada en Ecuador.

Estos resultados fueron expuestos 
ante directivos de SANY Global, 
entre ellos el Sr. Peng Song, Chief 
Director de SANY Overseas, y el Sr. 
Cao Te, Presidente de SANY 
LATAM. El reconocimiento obtenido 
confirma que SANY Ecuador es un 
modelo de gestión y liderazgo en la 
región, resultado del esfuerzo 
constante de todo nuestro equipo. 
Continuamos trabajando con excelen-
cia, innovación y visión global para 
aportar al desarrollo productivo del 
país.



NO 8  AGOSTO 2025

Pág 2/4

Entrega especial

En el marco del Proyecto Mirador, realiza-
mos la entrega de una flota de 38 camiones 
mineros SKT105S, cada uno con capacidad 
de 65 toneladas. Esta operación representa 
un hito para SANY Ecuador, consolidando 
nuestra presencia en uno de los principales 
proyectos mineros del país y aportando equi-
pos listos para enfrentar terrenos desafiantes 
con tecnología de alto rendimiento.

Con esta entrega, reafirmamos nuestro com-
promiso con la minería responsable y con el 
desarrollo del Ecuador. Nuestros camiones 
son reconocidos por los propios operadores 
por su calidad y confiabilidad, y cuentan con 
el respaldo de Grupo Roldán a través de un 
sólido esquema de soporte técnico y postven-
ta en todo el territorio nacional.
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Activo Activo Activo Activo Activo

Team Corporativo

Agencia Ibarra

El Team Corporativo de SANY Ecua-
dor desplegó una intensa agenda de 
trabajo en agosto, que incluyó activida-
des en Gualaquiza y visitas estratégicas 
a clientes y aliados en Guayaquil, Quito 
y Machala. Estas jornadas fortalecieron 
la cercanía con nuestros socios y 
reafirmaron nuestro liderazgo en 
maquinaria pesada.

Cada encuentro nos permitió recoger de 
primera mano las necesidades del 
mercado y proponer soluciones perso-
nalizadas que impulsan el crecimiento 
de diferentes sectores productivos. 
Nuestro equipo sigue demostrando que 
la presencia activa y el contacto directo 
son claves para consolidar la confianza 
de los clientes en SANY.

La Agencia Ibarra realizó una visita al sector 
de San Lorenzo, Esmeraldas, donde compartió 
con productores de cacao de la zona. Estas 
jornadas nos acercan a un sector fundamental 
para la economía ecuatoriana y nos permiten 
evidenciar cómo la maquinaria SANY contri-
buye a optimizar la producción agrícola.

El trabajo con clientes de Esmeraldas 
fortalece nuestra presencia en la Costa 
norte y ratifica nuestro compromiso 
con sectores que, como el cacao, 
proyectan al Ecuador en el mundo. La 
versatilidad de nuestros equipos se 
adapta tanto a la minería y la construc-
ción como a la agroindustria.

ECUADOR ES
TERRITORIO

SANY
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Activo Activo Activo Activo Activo

Agencia Ibarra

Agencia Yantzaza

Agencia Cuenca

Posventa
Durante agosto, el equipo de 
posventa reforzó su compromiso 
con los clientes a través del 
programa de inspecciones gratui-
tas de maquinaria SANY. Este 
servicio permite asesorar de 
manera directa en temas de opera-
ción, mantenimiento preventivo y 
maximización de la vida útil de los 
equipos.

Nuestro enfoque no termina con la 
venta: la posventa es un pilar 

La Agencia Ibarra realizó una visita al sector 
de San Lorenzo, Esmeraldas, donde compartió 
con productores de cacao de la zona. Estas 
jornadas nos acercan a un sector fundamental 
para la economía ecuatoriana y nos permiten 
evidenciar cómo la maquinaria SANY contri-
buye a optimizar la producción agrícola.

El trabajo con clientes de Esmeraldas 
fortalece nuestra presencia en la Costa 
norte y ratifica nuestro compromiso 
con sectores que, como el cacao, 
proyectan al Ecuador en el mundo. La 
versatilidad de nuestros equipos se 
adapta tanto a la minería y la construc-
ción como a la agroindustria.

En Cuenca, nuestra agencia tuvo un 
mes destacado con la gestión 
comercial en el canal retail, la 
ejecución de activaciones estratégi-
cas y visitas personalizadas a clien-
tes de la región austral. Estas activi-
dades consolidan a SANY como la 
marca de confianza para proyectos 
en Azuay y provincias cercanas.

La cercanía con el mercado del sur 
del país y la constante búsqueda de 
nuevas oportunidades de negocio 
son parte del compromiso de SANY 

Cuenca con el desarrollo local. Seguire-
mos trabajando para que más clientes 
confíen en la potencia y respaldo de nues-
tra marca.

La Agencia Yantzaza continuó con un activo trabajo de 
campo en la zona sur del país, realizando visitas a 
clientes y concretando cierres de negocios estratégicos. 
Gracias a estas gestiones, fortalecemos nuestra presen-
cia en una de las regiones mineras más importantes del 
Ecuador.

La cercanía con el cliente es clave en Yantzaza, donde 
acompañamos con asesoría técnica y soluciones de 
maquinaria SANY adaptadas a las exigencias de cada 
operación. La confianza ganada en el territorio es fruto 
de un trabajo constante y comprometido.

fundamental de SANY Ecuador. Continuaremos 
acompañando a cada cliente con asistencia técnica, 
repuestos originales y capacitación, asegurando que 
sus equipos siempre operen en condiciones óptimas.


